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谁给你的直销设限了？
                                         文 何海辉  
 想要做好直销，首先要明白为什么做直销？大多数人的回答：为了挣钱呀！不全对，但挣钱是很重要的目的之一。很多直销人在直销行业风风雨雨数年，仍然一无所获，目标不明确是重要因素之一。有的人明确了目标，这个月要达到什么样的程度，下个月要做到什么级别，今天要赚多少钱。明确了这些目标后，很多人又开始迷茫了，不知道从何开始，一直踏不出第一步。那么是谁给你的直销设限了呢？直销精英何海辉认为给我们的直销设限的有3个槛，跨过这3道槛，离成功就不远了！
过了自己那一关吗？
我想这是最难的，就是要给自己充分的定位，具体来说就是为什么做直销，为谁做直销，是想要成功，还是一定要成功。一定要成功的几率要远远大于想要成功的几率。

A 为什么做直销？
为什么做直销？是为了在未来不可预料的财务危机来临时，可以从容面对。

我们谁也不能保证，目前的工作可以作为终生依靠。偌大的一个企业，可能在一夜之间宣布倒闭。我的一位朋友下午3点还在开会布置工作，4点公司就宣布解散！类似的企业少吗？以后还会出现吗？肯定会。我们把命运赌注压在：我的企业不会倒闭。也许你赌赢了，但是等你到50岁的时候突然赌输了，也许从此走进“悲惨世界”。

B 我为什么做直销？

1）给家人的一个经济保障，在我遇到任何意外之时，不会让我的家人陷入贫穷。

2）给孩子的教育和生活提供保障，在她步入大学和工作以后，每个月都会有一个额外的“高工资”。

3）给孩子的遗产，我不需要额外给孩子存款，把我的“位置”留给她，就等于留给了她终生的财富。

4）让我和家人享受生活。当不需要考虑再为他们留下存款的时候，我们可以尽情享受生活的快乐，甚至环游世界。

谁在泼冷水？
我们在开展直销事业的时候，一定会遇到别人泼冷水，尤其是传统的思想，周围很多人会否定你的思想，甚至打击你。既然选择直销创业，那么就请你接受别人不接受的思想，因为在经济领域中，永远是少数人的思想是正确的。

有时候我们很想成功，很想努力，但是往往一个消极的观念就会把我们的梦想以及长久的努力化为灰烬。所以建立一个积极乐观的心态也就显得尤为重要。我们这个事业就是为了缩短我们的奋斗历程，我们这个事业要成功，就必须准备去挑战、去接受人家的拒绝。但是很重要的一点，我们今天大家听了，很积极，但是我们回去的时候还要准备面对困难。

我们回去时候还要过一个冷水关，你们知道什么叫做冷水关吗？
你回到家里的时候，有没有家人给你泼冷水？今天你听了回去决心要做好直销事业，然后你回去跟你妈妈讲：妈妈，今天我找到了人生的奋斗目标，我决定要怎样去做，我要怎样去成长，然后我要怎样去缩短我人生的奋斗历程。然后妈妈摸摸你：哎呀，孩子，你今天有没有发烧？因为妈妈从来没有看到过你有那么积极过。对呀，一些人泼你冷水的是你的太太或者是丈夫、兄弟姐妹。各位，没有恶意，家里人泼你的冷水没有恶意，家里人呢是关心你、家里人是爱你，但是家里人没有了解过直销，没有了解过直销，他们怕你失败，怕你上当受骗，不要怪他。不过你要清楚你的目标在哪里，这是第一点。

第二，什么人会泼你的冷水？失败的人。
有些人说我跟朋友分享的时候，那位朋友也作过直销，他说：哎呀，直销我也做过，直销不可以做，很难成功的。但是人都有一种很不好的心理，他失败了，也不想你成功，因为你成功了就证明他做不好直销，证明他没有能力。他失败了，所以最好你也一起失败喽。所以他泼你的冷水，他也没有恶意要泼你的冷水，这是人性。你不要去怪他，但是你要很清楚，你要能够抗拒你可以不理睬他泼你的冷水，你要为自己定下的人生目标去奋斗。
目标、学习、行动，是否同步？
这个是直销创业的关键，只有不断的学习和承担，才能取得真正的成功，我们需要学习新理念、新知识、新资讯才能让自己更加强大，我们还要学会承担，要有良好的人性，因为成功的人，人性大部分都是好的，其实做事就是在做人。

同样的，当我们学完，掌握了新理念、新知识、新资讯，接下来就是付出行动，只有行动，我们才能成功，那么要怎么动呢？

其实作为经典的成功八步，不可忽视，做好每一步至关重要。从定目标、列名单、邀约、ABC法则、沟通、促成、跟进、总结。在这里再次强调一下定目标。
“目标”是一切行动的动力，更是决定成功的重要关键。在实践目标时只要记住“目标就在你的前方”，定能突破万难，美梦成真！
（1）目标是什么？
你的“愿望”到底是什么？说得具体点就是目标。许多人认为，目标只是不同阶段的终点，它并不具有更深层的意义，可是，只要是直销商一定都了解，其实目标是一切行动的动力，更是决定成功的重要关键。

（2）我要在直销中得到什么？

对于初入直销的直销商，不妨先问自己：“我要从直销得到什么？”也就是“我的愿望清单”：我要在这里得到时间及财务上的自由、我要在直销得到个人的成长、我要环游世界、我要拥有自己的房子、我要买一部新车……仔细想想在生活中，不论是个人的、家庭的、财务的、社会的、理智上的、精神上的、单纯的乐趣等各方面，你最需要、最想要的是什么，明确的列下来，并且依先后顺序、个人状况及经验排定，这就是目标了。例如直销公司为直销商设立的目标，就有轿车奖励目标、海外旅游目标及年度分红的目标等。

