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P 编辑 赵伍（适当松展）
中岛熏成功26法则
整理/赵伍
1．要很纯朴(不要花俏)。

2．要有胸襟气度且明确告诉别人，为何你要做安利，当你的组织有问题，因为你个人有问题， 如你的行动力及态度。 

3．听只有20%，写只有10%，重复做占有70%。 

4．投资学习外，传真，电话录音机，插拨等工具。 

5．要有勇气(如果你觉得不行，也要去做，如果你觉得说不出来，也要去说，如果不成功， 表示还要学习)。 

6．积极想法(改变自己的想法及缺点，如果自己有改变，对方也会跟随改变。) 

7．要有责任感(守时，守信)。 

8．要有计划性的行动(没有计划就不是企业)。 

9．付出行动(主动参加会议，会后会，如果是被邀请出席者，表示还不会成功，因为不够主动)。 

10．把直销当做一生的事业，必要时牺牲自己(牺牲自己的时间参加大会及组织的活动)。 

11．保持开朗的气氛从事事业(例如说话音调的高低，身体的形象)。 

12．不要有借口(但是……可是……不过)那是没有意义。 

13．不要只做自己喜欢的事(包括你不喜欢的人，你也要去和他说话，你建的线和旁线也一样)。 

14．快乐的笑容(让他想要与你见一次面)。 

15．加强你的想象力(想到的要去实践，时常想到很兴奋的事)。 

16．掌握人际关系(任何层次都要去认识，交换名片)。 

17．不要着急要努力(不要给对方无意义的压力)。 

18．带线进入核心会场(如果要上钻石，带六条线不来也要来)。 

19．培养领导人(跟他站在同样层次的人说话，如果能称赞别人才是领导人)。 

20．阅读新闻，杂志，书籍(多读书是为了和不同层次的人讲话，才会有不同的话题)。 

21．下定决心(不要把当兴趣，因为你没有下决心，你是无法传讯给对方)。 

22．珍惜消费者，时常跟他传送信息(因为他们有可能转为领导经营者)。 

23．失败不是借口(失败等于行动次数，多学习；为何失败，练习太少)。 

24．时常称赞你的组织(时常替对方着想)。 

25．一定要实现目标(如果没实现你的目标，只有让人家担心，及更大负担)。 

26．坚持(保持着，你一定会成功，要有不甘心的精神)。
